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ВИДЫ ВНЕШНЕТОРГОВЫХ СДЕЛОК

Аннотация: Настоящая статья посвящена характеристике внешнеэкономической сделки как основы международной торговли. Внешнеэкономическая сделка рассматривается как комплексная категория, включающая деятельность субъектов международного частного права в сфере международного обмена товарами, работами, результатами интеллектуальной деятельности, всеми видами услуг, направленную на установление, изменение и прекращение гражданских прав и обязанностей.
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Глобализация мировой экономики приводит к тому, что учёт внешнеторговых операций становится одной из важнейших составляющих экономической деятельности государства. В первую очередь данные транзакции и их грамотное отражение играют ключевую роль в формировании достоверной информации о внешнеэкономической деятельности государства, что, в свою очередь, влияет на принятие экономических решения на разных уровнях. В условиях санкционных ограничений у бизнеса возникает большое количество проблем с внешнеторговыми сделками.
Внешнеэкономическая деятельность имеет значительное влияние на развитие современной российской экономики. В условиях мировой экономики и воздействия политической ситуации, внешнеэкономические отношения становятся все более важными для обеспечения экономического роста и конкурентоспособности страны.
Одним из ключевых факторов внешнеэкономической деятельности России является ее диверсификация. В условиях санкций и экономических изменений, важно развивать новые направления, важную роль могут сыграть отрасти, связанные с технологиями и инновациями: IT, биотехнологии, агропромышленный комплекс, медицинские технологии и другие.
Значимым направлением развития внешнеэкономической деятельности России в 2023 году является углубление сотрудничества с государствами ШОС (Шанхайская организация сотрудничества) и БРИКС (Бразилия, Россия, Индия, Китай, Южно-Африканская Республика). В этом контексте активно развивается создание общего пространства экономического сотрудничества с участием стран – членов данных организаций, что способствует увеличению объема торговли, привлечению иностранных инвестиций и развитию новых форм экономического сотрудничества [1, с. 24].
С другой стороны, в условиях беспрецедентного давления на Россию со стороны зарубежных партнеров 21 марта 2022 года в Государственную Думу РФ был внесен законопроект о выходе России из ВТО. Такое решение может привести к существенному повышению цен для отечественных потребителей и вызвать серьезные инфляционные процессы в экономике страны из-за значительного увеличения таможенных пошлин. Прогнозируется, что размер экспортных пошлин может вырасти в 7 раз, что подчеркивает необходимость протекционистской поддержки со стороны российского государства в пользу местных производителей. Важно, чтобы политика государства была долгосрочной, учитывая адаптивность, стратегию геоэкономического развития, избирательный подход в определении геополитических и экономических преимуществ. Это поможет преодолеть финансово-экономический кризис с минимальными потерями, поддерживать научно-техническую базу, обеспечивать высокую самообеспеченность энергоресурсами и сырьем, а также проводить модернизацию производственных и инфраструктурных мощностей [2, с. 14].
В условиях антироссийских санкций для обеспечения стабильности экономики и развития внешнеторговых отношений важно адаптировать принципы регулирования ВЭД. Россия ведет активную деятельность по моделированию экономикоправовой системы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности России в контексте политической повестке нашего времени. Сегодня можно говорить о существовании обширной, логически выстроенной и законодательно оформленной системе государственного регулирования ВЭД, способной оперативно и адекватно реагировать на изменения во внешней и внутренней экономической среде.
В рамках ВЭД контрагенты ныне все чаще заключают договоры на оказание услуг, инвестиционные договоры, договоры с финансовыми инструментами (свопконтракты, договоры лизинга и факторинга). Очевидно, что в контексте двух описанных категорий отношений единственным связующим звеном будет оставаться наличие иностранного элемента. Тем не менее, существует и иная точка зрения. Некоторые авторы стремятся к отождествлению внешнеэкономической и внешнеторговой сделок. Производится такое отождествление, как правило, с целью унификации применения норм налогового законодательства к сделкам с иностранным элементам. На первый взгляд, такой обобщающий подход может показаться обоснованным. И все же для окончательного разрешения доктринальной дискуссии надлежит обратиться к релевантным законодательным источникам регулирования, а также рассмотреть их эволюционный аспект. Так, до 1991 года в российском законодательстве отсутствовало понятие внешнеэкономической сделки как таковой. Термин «внешнеторговая сделка», напротив, применялся достаточно широко. В частности, понятие встречается в ст. 565 ГК РСФСР 1964 года. Обусловливается эта специфическая черта регулирования сложившимися на тот момент реалиями. Тогда исключительным правом на осуществление внешнеторговой деятельности обладало государство, масштабы внешнеэкономической деятельности в целом были достаточно низкими и одной из целей экономического развития было снижение объемов импорта товаров для поддержки отечественных производителей. В 1991 году, вместе с изменением внешнеполитической и экономической обстановки в стране, были опубликованы Основы гражданского законодательства Союза ССР и республик, которые сменили понятие «внешнеторговой» сделки на более широкую, «внешнеэкономическую».
По прошествии некоторого времени начала постепенно складываться правоприменительная практика в области ВЭД, необходимая для установления законодательного регулирования в данной отрасли. В связи с вышеуказанными неточностями в правовых аспектах практически параллельно были приняты два масштабных федеральных закона – Федеральный закон от 18.07.1999 N 183-ФЗ «Об экспортном контроле» и Федеральный закон от 08.12.2003 N 164-ФЗ «Об основах государственного регулирования внешнеторговой деятельности». Оба федеральных закона затрагивают терминологические аспекты двух рассматриваемых понятий.
В правовом регулировании внешнеэкономических сделок огромное значение имеют международные договоры регионального и универсального уровня, в которых получают закрепление базисные условия внешнеторговой сделки - это основные условия внешнеторговой сделки, фиксирующие обязанности контрагентов при исполнении контракта [3, с. 43].
Внешнеэкономические сделки оказываются под сферой регулирования международных договоров частно-правового характера, поскольку их трансграничная сущность не позволяет опираться в целях регулирования на право исключительно одного государства, а предмет соглашения и субъектный состав, не имеет связи с публичными правоотношениями.
Внешнеторговые сделки направлен на установление, изменение или прекращение правоотношений во внешнеторговых отношениях. Основными из них являются импортные, экспортные, невидимый экспорт и импорт и договор мены. Также существуют комиссионные сделки, консигнационные сделки, товарообменных и компенсационные сделки. Экспортные сделки связаны с вывозом товаров и услуг, а импортные – с ввозом. Возможно проведение рэкспортных сделок.
Для прогнозирования событий в макроэкономике часто используются показатели внешней торговли. Торговый баланс может быть активным и пассивным. При активном балансе наблюдается положительное сальдо внешней торговли и, соответственно, преобладание экспорта над импортом. Данный факт может свидетельствовать о меньшей зависимости страны от политической ситуации и конкуренции на международном рынке. Пассивный торговый баланс сопровождается отрицательным сальдо. В случаях, когда импорт преобладает над экспортом, важно рассматривать ситуацию комплексно. Возможно данная ситуация компенсируется другими составляющими платежного баланса. Россия ориентирована больше на экспорт, поэтому за всю историю наблюдений торговый баланс был активным. Однако важно также анализировать структуру баланса, где показано, что по большей части экспортируют не возобновляемые природные ресурсы [4, с. 126].
Что касается 2023 года, согласно предварительным оценкам, профицит баланса за январь-май составил 22 млрд. долларов, что значительно ниже того же периода предыдущего года. Связано это с уменьшением объемов поставок и снижения цен на ресурсы, поставляемые с территории РФ.
На участников ВЭД часто накладывают санкционные ограничения, однако особо жесткие меры были приняты в 2022 году, которые привели к нестабильности курса национальной валюты. Государство в связи с этим принимает различные меры по поддержке экспорта и стабилизации ситуации. Например, был принят особый порядок учета курсовых разниц для налога на прибыль.
По этим вопросам 26.12.2022 было принято Постановление Правительства РФ, в котором описан алгоритм осуществления расчетов наличными денежными средствами между резидентами и нерезидентами. В соответствии с данным правовым актом, участники внешнеторговой деятельности имеют право передавать и получать наличную иностранную валюту или наличную валюту РФ в сумме, причитающейся им по условиям договора. В августе 2022 года был подписан Указ Президента РФ, который предоставил право на репатриацию валютной выручки и проведение валютных операций не через уполномоченные банки. А Постановление Правительства, с декабря 2022 года разрешило получать такую выручку и авансы в наличной форме.
Наличные средства можно использовать для осуществления расчетов с иностранными поставщиками, при этом, не зачисляя деньги на счета, открытые за пределами территории РФ. Зачисление денег на счета в любом зарубежном банке в счет предстоящих поставок или ввоз наличных на территорию РФ, с последующим прохождением процедуры декларирования – все это также является вариантом учета и принятия средств в условиях санкционных ограничений.
Российская Федерация в обход санкциям может проводить внешнеторговые сделки следующим образом.
Для обхода санкций могут использоваться различные методы, включая бартерные сделки, использование иностранных дочерних компаний, финансовые схемы и другие нестандартные способы.
Один из способов обхода санкций - использование промежуточных стран или компаний для проведения внешнеторговых операций. Например, российская компания может заключить сделку через подставную компанию в стране, которая не имеет дипломатических отношений с теми странами, которые ввели санкции против России. Также возможен вариант использования дочерних или аффилированных компаний за рубежом для выполнения контрактов и обхода ограничений.
Также популярными методами обхода санкций являются бартерные сделки и использование альтернативных платежных систем. Например, Россия может заключить сделку с иностранным партнером, предлагая товары или услуги в обмен на необходимые товары или услуги, таким образом избегая использование традиционной платежной системы.
Кроме этого, государство также может применять финансовые схемы, такие как использование недокументированных операций, наличных расчетов, перечисление средств через несколько промежуточных банков и другие методы для обхода санкций.
Однако важно помнить, что обход санкций является незаконным и может привести к серьезным юридическим последствиям. Поэтому перед принятием решения о обходе санкций необходимо тщательно оценить риски и последствия таких действий.
Другим способом обхода санкций является использование фальсификации документов. Например, компания может представить недостоверные сведения или документы, чтобы скрыть наличие или характер операций, которые могут быть запрещены санкциями. Такие действия могут быть привлекательными для некоторых компаний, однако они также несут значительные риски в случае обнаружения поддельных документов.
Также одним из способов обхода санкций является использование крипто валют. Крипто валюты могут использоваться для проведения транзакций, которые не могут быть отслежены традиционными способами. Однако использование крипто валют также имеет свои риски, такие как волатильность курсов и возможные действия регуляторов в отношении крипто валютных операций.
Некоторые государства могут также проводить тайные внешнеторговые операции, используя подпольные каналы и неформальные схемы для обхода санкций. Такие действия могут повысить риск контрабанды и нелегальной деятельности, а также привести к дальнейшим правовым последствиям.
В целом, обход санкций является сложным и рискованным процессом, который может иметь серьезные последствия для участвующих сторон. Поэтому важно подходить к таким операциям ответственно и тщательно оценивать все возможные риски и последствия.
Евросоюз заинтересован в гармонизации своего законодательства для развития торговли с Россией в значительной мере. Гармонизация законодательства помогает упростить процедуры торговли, снизить барьеры и улучшить доступ на рынки для предприятий обеих сторон. Это способствует увеличению объема торговли между Евросоюзом и Россией, что в свою очередь может привести к экономическому росту и укреплению отношений между двумя сторонами.
[bookmark: _GoBack]Гармонизация законодательства между Евросоюзом и Россией в области торговли может включать в себя согласование норм и стандартов, упрощение процедур таможенного оформления, согласование правил охраны интеллектуальной собственности, облегчение доступа на рынки для товаров и услуг, а также сотрудничество в области регулирования и надзора.
Эти меры помогают устранить барьеры для торговли, повысить прозрачность и предсказуемость правил игры для предприятий обеих сторон. Это особенно важно для малых и средних предприятий, которые могут столкнуться с большими сложностями при ведении международного бизнеса из-за различий в законодательстве.
Гармонизация законодательства также способствует укреплению экономических связей между странами, что может привести к увеличению объема торговли, привлечению инвестиций и созданию новых рабочих мест. Кроме того, это способствует улучшению доверия между партнерами и снижению рисков для бизнеса.
Таким образом, гармонизация законодательства в области торговли между Евросоюзом и Россией может быть взаимовыгодной и способствовать развитию экономических отношений между двумя сторонами.
В связи с обозначенными изменениями в отечественном гражданском законодательстве актуализируется вопрос о векторе дальнейшего развития категории внешнеэкономической сделки. По нашему мнению, такая цель, в процессе расширения интернационализации, т.е. сближения правовых систем, углубления их взаимодействия, взаимного влияния, может быть достигнута через использование потенциала унификации и гармонизации законодательства России и Европейского Союза.
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